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  ش حᘭاتك ما تᗫᖁدᒯا أن تكون ... عِ 

  كتᘭب صغᢕᣂ سهل القراءة

  قᘭمة  و ولن ذ

   



 

 تحذير

  .هو عمل ᘌخضع للحماᘌة ᗷموجب قانون حق المؤلف والحقوق المجاورة التابهذا 

ᢝ للعواقب القانونᘭة للتابالاستخدام غᢕᣂ المᣆح ᗷه 
ᡧᣍعرض الجاᘭس.  

ᡧ ، أو ᗷعقᗖᖔة غرامة .قانونوفقا لل ᢕᣌس ت ᣠالسجن لمدة تصل إᗷ عاقبᘌ ةᘭمال  ᡧ ᢕᣌل من القانون ،116  117و 

 ᢕᣂل أو إعادة الإنتاج غᘭسجᙬه والᗷ المرخص ᢕᣂــــع غᗫمن قانون حق المؤلف والحقوق المجاورة ، والتوز

  .المرخص بهما ل ᡫᣄ عمل شخص آخر

 ᗷجᘭجي سᢝᣞ  المؤلف وحقوق الملᘭة للتاب تعود إᣠ حمودة حقوق



 

 المحتᗫᖔات

  المقدمة

 ᢕᣂة المليونᘭعقل  

  كᘭف تكون منتج وفعال؟

 فن البيع والاقناع 

  ؟ ائموننالأغنᘭاء ᘌصنعون المال حᡨᣎ وᒯم كᘭف 

  

   



 

  المقدمة

اء؟ اءلهل ᘻس ᡵᣂال ᣢن لم تحصل عوعك الخاص ول ᡫᣄم ᢝ
ᡧᣚ دءᘘت الᗖᖁف تصبح ثري؟ هل جᘭك 

᠍
  ت يوما

 كᘭف ᘌفكر الأثᗫᖁاء؟ اءلهل ᘻس
᠍
  ت يوما

ᢝ يركز عليها الأثᗫᖁاء؟ 
ᡨᣎة الᘭالمهارات الأساس ᢝᣦ ما؟ ما 

᠍
 يوما

᠍
   هل من الممكن ان تصبح ثᗫᖁا

اء او أي  ᡵᣂءان النجاح او ال ᢝ
ᡫᣒ  عتها سوف تحققᘘقة خاصة ... وخطوات ... اذا اتᗫᖁه له طᘭالوصول ال ᢝ

ᡧᣚ تطمح

  تلك النᘭᙬجة ... 

 ᘌمكنك عمل ذلك القالب ... اذا عرفت 
᠍
مثل الطᘘاخ الماهر الذي ᛒستطيع عمل قالب الᘭك ... انت اᘌضا

بنفس  لᛳس. ولن المكونات اللازمة وطᗫᖁقة تطبيق تلك المكونات ... سوف تحصل عᣢ قالب من الᘭك . 

نفس النᘭᙬجة ... وسوف ᘻستطيع ان تحصل عᣢ  تحقيق ᘻستطيع سوف ومن المعلوم انه ,الطعم والجودة

سوف تحصل عᣢ مقدار الملح وᗖعدها مرة تقلᘭل السكر و مرة تضᘘط نفس الطعم ... مع المحاولة والتكرار 

 
᠍
  نفس النتائج تماما

اءخطوات اللازمة ... لتحصᘭل المكونات و الوهذا التاب ᘌعطᘭك  ᡵᣂال  

ᢝ تعلمها
ᡧᣚ دءᘘك الᘭجب علᘌ ᢝ

ᡨᣎم المهارات الᒯان مجال عملك...  ...وا مهما 

ᢝ التب  مملةطالة المقدمة وجعلها ឝب  لن أقوم
ᡨᣚاᗷ أعرف  ...مثل   ᢝ

ᡧᣎقدر الإمᜓان لأن ᣆعد أن سوف اختᗷ 

  الوحᘭد الذي لا ᘌمكن تعᗫᖔضه ᢕᣎتاب سوف تعرف أن الوقت هو الشقراءتك لل  ... 

  ᢕᣎل عدد ساعات العمل   الأسوأ   والشᗷالمال مقا  ᡧᣔأننا نتقا ... 

  

 ᢕᣂة المليونᘭل نظام لعقلᗫ ᡧ ᡧᣂوت  ᡧ ᢕᣂدأ بتجهᘘدعنا ن  

  



 

  

  

  

  

  

  

 ᢕᣂة المليونᘭعقل  

  

  

  

  



 

( ᢕᣂقة التفكᗫᖁط)  

  ؟الأثᗫᖁاء كᘭف ᘌفكر

  عن
᠍
  أن جميع الأثᗫᖁاء ᘌفكرون ᗷطᗫᖁقة مختلفة جدا

ً
ᘌ ᢝفكر بها الطᗫᖁقة  دعنا نتفق أولا

ᡨᣎال  ᡫᣄᛞال  ᢝ
ᡨᣚاᗷ .  فكرونᘌ هم

ᢝ التفكᘌ ᢕᣂحصلون عᣢ النتائج ... 
ᡧᣚ قةᗫᖁجة تلك الطᘭᙬون ... 

᠍
 تماما

᠍
 ᗷمنظور مختلف جدا

ك السابق مما أدى اᣠ النᘭᙬجة" ن "وضعك الحاᢝᣠ الآ ما أنت علᘭه(... ما أود ان أقوله ᢕᣂب تفكᛞسᚽ وᒯ 

 )الحالᘭة

 ) سواء انت مشاعر إᘌجابᘭة او سلبᘭة( وذلك ᚽسᛞب أن الأفᜓار تولد المشاعر

  والمشاعر ستولد الأفعال

   والأفعال ستؤدي اᣠ النᘭᙬجة

  ولن ماذا ᘌجب عᢝᣢ  أن أفعل ؟ كᘭف ᘌجب عᢝᣢ  أن أفكر؟  تᙬساءل  الأن قد  لام جᘭد

اء و ᡵᣂة اتجاه الᘭك السلب ᢕᣂقة تفكᗫᖁط  ᢕᣂتغي  
ً
اء والحᗫᖁة المالᘭة يتوجب علᘭك أولا ᡵᣂلتحقيق ال ᣙسᘻ اذا كنت 

 ...  الأموال ,وتلك الأفᜓار مكᙬسᘘة سواء من البᚏئة المحᘭطة ᗷك او من العائلة

 ..مثل

ي السعادة - ᡨᣂشᛒ المال لا  

-  ᡫᣃ المال  

  لصوص  الأثᗫᖁاء -

  المال لا ينمو عᣢ الشجر -

    الخ - ᢕᣎشخص س  ᢝ
ᡧᣎجعلᘭالمال س...  

 ... علᘭك ᗷحذف تلك الأفᜓار الأن  ...اسᘘᙬدلها ᗷـ

ي السعادة - ᡨᣂشᛒ مؤكد)  المال  ᢕᣎش) 



 

 المال ᘌعطᘭك الخᘭارات -

  المال ᘌمنحك الحᗫᖁة -

 ...  المال ᘌعطᘭك مقدرة عᣢ مساعدة الأخᗫᖁن الخ -

  ...  هناك فقط 6 %أثᗫᖁاء و 94 %ممن هم ᘌعانون من وظائفهم وحᘭاتهم المادᘌة

ᢝ عن حᘭاتك وعن عملك ... 
ᡧᣔرا ᢕᣂاح وانت غᘘل ص أن تذهبᗷفعل  أ داᗷء ᢝ

ᡫᣒ دᗷال ذلك توقف عن اللوم اᘭأ ح 

ءبتعلم أشᘭاء جدᘌدة حاول ان تقدم  ᢝ
ᡫᣒ مة للعالم ...  يذᘭق 

 لذلك التاب أنك سوف تصبح ثري ولن اذا طᘘقت مافᘭه سوف تكون ᙏسᘘة قراءتك  أنا لن أقوم بوعدك ᗷعد

 ᢝᣜ تصبح واحد منهم. ة  ᘭلاع  نجاحك

؟ ᡫᣄᛞمن الـ 6 %أو من الـ 94 %من عامة ال  ᢝ
ᡨᣍاء تأᗫᖁة عن المال والأثᘭأسألك هل معظم تلك الأفᜓار السلب  ᢝ

ᡧᣎدع 

 ذإ
᠍
  نالآ ذ أفᜓارك من ةراقᗷᘘم أ اᗷد ا

  المتأملون...الحالمون فوق السحاب

ᘌ ... ᢝجب تحᗫᖔل تلك الأفᜓار اᣠ مشاعر ومن ثم ترجمتها اᣠ أفعال ... 
ᡧᣛكᘌ وحده لا ᢕᣂالتفك  

اء  ...فقطوالتفكᗷ   ᢕᣂجلسات التأمل  ᘌكتفون فقط  اذا كنت من الأشخاص الذين ᡵᣂان تجلس  لتحقيق ال 

 و  ᡧᣛة تطᘭجابᘌឝساقط  ...وانا تجاه المال  الإضاءة و فكر بᙬنفسك"  :نعم أرى المال ي  ᢝ
ᡧᣚ و تأمل  ...وتقول 

 
᠍
  سعᘭد جدا

ᢝ  المال من ل اتجاه
ᡨᣍأᘭك المال وسᘭساقط علᙬأنه سي  

᠍
  ... ظنا

ᢝ الفعل 
ᡧᣚ جب ان تضعهاᘌ (السعادة) ك المشاعرᘌدة وولدت لدᘭقة جᗫᖁطᗷ د قد فكرتᘭهنا ج  

ᢝ  أوضح لك الأمر ᗷمثال
ᡧᣎدع  

 ᢝᣠجسم رشيق ومثا ᣢد أن تحصل عᗫᖁمن السمنة وت  ᢝ
ᡧᣍاذا كنت شخص تعا ...  ᡧᣛأن تجلس وتتط  ᢝ

ᡧᣛكᘌ هل 

ᢝ  نفس الوقت أنت مازلت تذهب وتأᝏل ل يوم وجᘘات ᗫᣃعة
ᡧᣚ؟ !!! الأضواء وتتأمل؟  و 

ᢝ  التنفᘭذ ا
ᡧᣚ هᘭد ان تصل الᗫᖁلآنفقط ضع ما ت 

ᢝ  تᗫᖁدᒯا
ᡨᣎجة الᘭᙬالن ᣢلتحصل ع 



 

 المشاعر اᣠ أفعال  تحᗫᖔلمعوقات 

ᘌختلف عن ما الناس ما تᗫᖁده انت  آءأر ᗷلا تأᗷه   الغᢕᣂ : طور ثقتك بنفسكቯᗷراء   الحساسᘭة والتأثر . 1

 . هيᗫᖁدون

 ماتᗫᖁد تحقᘭقه موجود خارج دائرة الراحة.. لأن الخوف من التغيᢕᣂ  :اخᖁج من دائرة الراحة الخاصة ᗷك . 2

 .  والأمان

ᢝ كᘭف تكون شخص التأجᘭل( عدم اتخاذ القرار . 3
ᡧᣍالفصل الثا ᢝ

ᡧᣚ تابع القراءة وستعرف الجواب :(

  منتج

ᢝ  تقرأها هو ما سوف تصبح علᘭه - . 4
ᡨᣎتب الئتك والᚏب  ᢝ

ᡧᣚ تب : الأصدقاء الموجودونئة وقراءة الᚏالب 

 ᢝ
ᡧᣚ   دالثلاث سنوات القادمةᗷد نالآ أاᗷوا  ᡧ ᢕᣌأشخاص ناجحᗖو  ᡧ ᢕᣌجابيᘌأشخاص إᗷ حاطة نفسكឝقراءة أبᗷ 

 . كتاب ل شهر عᣢ الأقل

 ورقة الᘭانصᛳب:  .5

ᢝ   الثᢕᣂ  من الناس
ᡧᣚ شونᛳعᘌف اصبحᘭــــع ,كᗫᣄــح الᗖᖁتلك المسافة ثري  وهم ال ᣆف اختᘭع وقت ؟ كᣃا  ᢝ

ᡧᣚ 

 هذه الأفᜓار ᘻشغل عقول الثᢕᣂ  من الناس
᠍
ي اᘌضا ᢕᣂما شغلت تفك ... أقول  ᢝ

ᡧᣎن دعلك  ول 

ᡧ  او 3 سنوات ᗷالثᢕᣂ   ...لماذا؟ ᢕᣌعد س تᗷ ب أفلسواᛳانصᘭحو جوائز الᗖأن معظم من ر  

ة من المال ᢕᣂات كبᘭم ف تدارᘭعرفون كᘌ لانهم لا 

 ولن ᒯل سمعت عن شخص ثري بᡧᣎ  ثروته بنفسه و اعلن افلاسه ؟ نعم يوجد العدᘌد من الأثᗫᖁاء

ᢝ  فقدوᒯا وزᗫادة عنها  ... أعلنوا افلاسهم
ᡨᣎدوا أموالهم ال ᡨᣂمعظمهم اس  ᡧ ᢕᣌقوا مفلسᘘن لم يول ... .. . 

 ؟ ذاكᘭف ولما

 لأنهم صناع المال 

ᢝ صناعة المال)
ᡧᣚ ف ᡨᣂك ان تكون محᘭجب علᘌ) 



 

اء ᡵᣂمثلث ال ᣠانظر ا 

 

 

 

  

 صناعة المال -1

ᢝ  صناعة المال
ᡧᣚ  

᠍
فا ᡨᣂك ان تكون محᘭعل  

ً
 اذا لم ᘻستطيع أن تجلب المال ᗷدون مال  ..لن ᘻستطيع أن( أولا

    ) تجلب المال حᡨᣎ  لو ان لدᘌك مال

ᢝ توظᘭف مهاراتك  : صناعة المال
ᡧᣎة تعᘭكسب و تحقيق المال و الشخص ᢝ

ᡧᣚ علمك 

ᢝ  صناعة المال؟ تᙬساءل  أنا متأᜧد انك
ᡧᣚ  

᠍
فا ᡨᣂمكن ان اصبح محᘌ فᘭك  

لتحصل عᣢ مقاᗷل عاᢝᣠ من  ,  ستصنع المال عن طᗫᖁق مهاراتك الشخصᘭة  ...ᘌجب ان تعرف فᘭما أنت مهتم

  المال 

ᢝ لا اعرف ᗷماذا أنا مهتم ؟͑ 
ᡧᣎنسأل لᛳد ... سᘌوانا اعرف ان العد  

ᢝ انك لم تجرب الثᢕᣂ من الأشᘭاء ... ᘌجب علᘭك ان تجرب حᡨᣎ تكᙬشف 
ᡧᣎعᘌ وهذاᗷ .ماذا انت مهتم 

ᢝ اسᙬثمار إᗷدء
ᡧᣚ انت مهتم بها  ᢝ

ᡨᣎجانب المهارة الᗷ نذلك المجال ول  ᢝ
ᡧᣚ مهاراتك  ᢝᣥنفسك لتن ᣢنقودك ع  

 
᠍
ورᗫة جدا ᡧᣅواذا اردت  هناك مهارة مهمة و 

᠍
 ان تحقق لᝣل شخص ثري وهم لا ᛒستغنون عن تلك المهارة أᗷدا

اء ᡵᣂفها  ال ᡨᣂك ان تتعلمها وتحᘭجب علᘌ  ᢝᣦستطيع أن تحقق )مهارة البيع وفن الإقناع( وᘻ دون تلك المهارة لنᗷ 

اء ᡵᣂحول(.  الᘭط الذي سᘭالوس ᢝᣦمال و ᣠما تعلمته ا(  

المال صناعة كة   ᡫᣃ / سᙏخاص بز  

 الاسᙬثمار

1 2 

3 



 

ᙏس الخاص ᗷك  -2 ᡧ ᢔᣂكة او ال ᡫᣄبناء ال 

ᙏس ᡧ ᢔᣂفتح ال  ᢝ
ᡧᣚ دءᘘمكنك الأن الᘌ هᗷ المجال الذي تهتم  ᢝ

ᡧᣚ ف ᡨᣂف مهارة البيع وفن الاقناع  ...وتح ᡨᣂعد ان تحᗷ 

 
᠍
ᢝ  المجال الذي درسته ساᗷقا

ᡧᣚ كᗷ ادلون وقتهم   وتوظف مهارات وتوظف مهارتك   الخاصᘘأشخاص ممن ي

كتك...  ...  لتحقيق المᗫᖂد من المال  ᗷالمال   ᡫᣄل 

 الاسᙬثمار -3

ᘌ ᡧمكنك ᢕᣌقᗷن الساᗫᣆعد تحقيق العنᗖو ᣠثمار ...هنا سوف تكون واثق ولن تخاف ان تعود اᙬالاس  ᢝ
ᡧᣚ دءᘘال 

ة ᗷدون الاهتمام اᣠ العنᗫᣆنيᘘدؤون وظᘭفتك اذا ما خᣄ اسᙬثمارك   ...معظم الناس ᡫᣃاᘘثمار مᙬالاس 

 ᡧ ᢕᣌقᗷالسا .  

ᢝ مجال العقارات قد قد ᘌكون معك مᘘلغ من المال وقد تقوم ᗷاسᙬثماره مثال: 
ᡧᣚ خسارة  تضطرᗷ بيع عقارك ᣠا

   ذلك المال اذا احتجت 

اء ... لن تكون ᗷحاجة اᣠ المال وᘻستطيع ان ات ᗷالمر أولن لو ᗷد ᡵᣂمن مثلث ال ᣠثماراتحل الأوᙬكتدع اس  

  حᡨᣎ تنمو ... 

  مع وجود الانهᘭارات والأزمات ᒯو الوقت المناسب لاقتناص الفرص)
᠍
  (وتذكر دائما

ᘌ ᢝمتلها الأثراء ... من 
ᡨᣎاء الثمينة الᘭل الأشو  

  ساعات فخمة 

  ات فخمة مثل الرولز رايز , ب تᢝᣢ ... الخ سᘭار 

ᗷ ᢝعد 
ᡨᣍلها تأ ᢝ

ᡧᣎاحجᗖثمار  أرᙬاتالاس  

 ᢝ
ᡧᣚ سᛳكة ول ᡫᣄمن صناعة المال و بناء ال ᣠالمراحل الأو    

 ... 
᠍
  الاسᙬثمار مهم جدا

 تحᢝᣥ المال ᒯو مثل ماᜧينة تضع فيها أموالك لتضاعفها 
᠍
  واᘌضا

  قد تᙬسأل كᘭف ᘌحᢝᣥ الاسᙬثمار المال؟ 



 

ᗷحسا ᢝ
ᡧᣚ لغ من المالᘘمة لها تتأثر  اتكاذا كنت تملك مᘭة انها مجرد قطعة من الورق لا قᘭالبنك  

  ᗷاقتصاد الدولة ... ᗷالتضخم وقد تصبح يوما ما قطعة من الورق لᛳست ذات قᘭمة 

ᢝ عقار .. أو أرض أو  سᘘائك من الذᒯب
ᡧᣚ ثمرت تلك الأموالᙬن اذا اسول  

  فإنها سوف تحتفظ ᗷالقᘭمة ذاتها مهما حدث من أزمات وانهᘭارات 

  

  عᣢ سᘭᙫل المثال: 

ا   2010منذ عام  ᡫᣄستطيع الᘻ ا كنتᗫسور ᢝ
ᡧᣚ ـᗷ ة  100ءᗫة سور ᢕᣂل  

  مرات 10تعرفة ركوب الᘘاص .. لحد 

  لᛳست ذات قᘭمة  100أما الأن ... أصᘘحت الـ 

ᢝ الᘘاص لمرة واحدة 
ᡧᣚ ي تعرفة ركوب ᡨᣂشᘻ حتᘘأص  

  اظنك الأن فهمت ما ارᗫد توضᘭحه ᗷأᒯمᘭة الاسᙬثمار وحماᘌة المال 

   



 

  القᘭمة

ة تقدمها للعالم ... فـ نحن أثᗫᖁاء لا نحب ان نتقاᘌ ᡧᣔجب ان تكون المهارة الذي ᘌجب ان تتعلمها ذات قᘭم

 ساعات طᗫᖔلةل العالم لن ᘌعطᘭك مليون دولار لأنك تعمل ᗷجهد  اجرنا ᗷالساعة إنما نتقاᡧᣔ الأجر ᗷالنᘭᙬجة... 

  تقدمه ذ ᢕᣎل شᗷك المليون دولار مقاᘭعطᘌ مة والعالمᘭᜓاتب   ق ᢝ
ᡧᣎل المثال إنᘭᙫس ᣢهرسائل ... عᘭعᘭاذا  ب

كة  بᘭعᘭهاردت كتاᗷة رسالة  ᡫᣄعملتها ... إنما ما ل ᢝ
ᡨᣎحساب عدد الساعات الᗷ لا أقوم ᢝ

ᡧᣎفإن ... ᣢالمال ع ᡧᣔأتقا

ᡧ ... لا يهم ... طالما ان الرسالة البᘭعᘭ بᘭعᘭهقد اᜧتب رسالة  النتائج ᢕᣌما اثنᗖع او رᖔأسب ᢝ
ᡧᣚعات  ةᘭالمب ᣢستحقق أع

 ᡧᣔمة اتقاᘭل تلك القᗷعات لذلك مقاᘭالمب ᣢاحقق لها اع ᢝ
ᡧᣎات) ان ᡫᣄاقدمها لل ᢝ

ᡨᣎمة الᘭمن (تلك الق ᢕᣂقدر كب

 ... المال 

ᢝ  الحقᘭقة لا يركزو
ᡧᣚ اءᗫᖁقدومنها للعالم  ونجميع الأثᘌ سوف  ᢝ

ᡨᣎمة الᘭالق ᣢن يركزون عالمال  ...ول ᣢع  

ᢝ ستقدمها فكر ᗷالقᘭمة ال
ᡨᣎ   حث عنكᘘوالمال سوف ي  

 ᗷالتفكᢕᣂ أي قᘭمة تᗫᖁد تقدᘌمها للعالم ؟  ءن اᗷد الا

ام ᡧ ᡨᣂالإل  

 ᢝ
ᡧᣎعض المواقف مع أشخاص كنت أظن أنهم اقل مᗷ ᢝ

ᡧᣎانت توجه من الأوقات ᢕᣂكث ᢝ
ᡧᣚاءذ  ᢝ

ᡧᣍقوᘘنهم سول

ᢝ اᣠ النجاح ... وكنت اجلس وافكر 
ᡧᣎإن  ᢝ

ᡧᣚ دءᗷلما ا نالاجتهاد ولᗖالدراسة وᗷ وعأقوم ᡫᣄن ذلك  مافشل ول

 ᢝ
ᡧᣚ دءᗷ وعهالشخص ᡫᣄب ؟  مᛞعد شهور سمعت عن نجاحاته ... فكرت ما السᗖام ....      و ᡧ ᡨᣂانه الال  

 ᢝᣙل مᘭتواجد تحت تلك الأرض ان هناك أرض   تخᗫة ... و ᢕᣂبكبᒯعمق  ذᗷ100  ... ᡨᣂم  

ᢝ انا  20حفر  ستقوم ᗷأخذ مᜓان والحفر فᘭه ... وᗖعد 
ᡨᣎالمنطقة ال ᢝ

ᡧᣚ ستقول ... لا يوجد ذهب ᡨᣂم

 لا يوجد ذهب...  40مᡨᣂ اᣠ الأمام وتᘘدأ ᗷالحفر وᗖعد حفر  50وتتحرك   فيها.... 
᠍
  مᡨᣂ تقول هنا اᘌضا

الذي تعتقد  جاء شخص اخر  مᡨᣂ وتقول لا يوجد ذهب ...   70مᡨᣂ أخرى وتقوم ᗷالحفر  50وتتحرك 

 منك .. ذ انه اقل 
᠍
مᡨᣂ  100اختار مᜓانه ... وᗖدء ᗷالحفر والحفر والحفر لم يتوقف .... وᗖعد حفر  اءا

  حصل عᣢ الذهب 

م ...  ᡧ ᡨᣂمة ...  افعل ... الᘭشᜓل صحيح ...قدم قᚽ فكر 



 

  

  

  

  

  

  

 كᘭف تكون منتج وفعال؟

 

  



 

   يركز علᘭه الأثᗫᖁاء وᒯما :  انأساسᘭ نᣆان ᒯناك ع

   الإنتاج -

)ن: (س تقدرة الوصول اᣠ اᢔᣂᜧ عدد من الناس   - ᢝᣠالفصل التا ᢝ
ᡧᣚ اوله  

  كᘭف تكون منتج؟

ᢝ وقتك حᡨᣎ تكون
ᡧᣚ جب ان تتحᜓمᘌ نفسك ... منتج ᢝ

ᡧᣚ جب ان تتحᜓمᘌ وقتك ᢝ
ᡧᣚ تتحᜓم ᡨᣎوح .  

  ... دخلك الشهري ᘌعتمد عᣢ انتاجيتك 

 ᢝان انتاجك فإذا   ᢔᣐمثل انتا ᣢالشهري  سوف تحصل ع ᢝᣠنفس مدخو  

ᢝ مثل انتاجك سوف احصل عᣢ مثل  ᢔᣐان انتا مدخولك الشهريوانا اذا    

  ᗷᜓلمة منتج ؟  هما اقصد

 ᣠل علمك ومهارتك ووقتك اᗫᖔتح ᢝᣦ اختصارᗷ مال  

ᢝ الحᘭاة هو عᘘارة عن اسᙬثمار 
ᡧᣚ هᗷ ان تعرف ان جميع ما تقوم 

ً
  حᡨᣎ تكون شخص منتج ᘌجب علᘭك أولا

  عᣢ سᘭᙫل المثال : 

  اذا اردت ان تذهب لنادي الجᘭم فإنك ᘻسᙬثمر وقتك لتحصل عᣢ صحة جᘭدة 

ᢝ وقتك مع الأصدقاء ف
ᡧᣕثمار ...  الداذا اردت ان تقᙬثمار  راسة ذلك اسᙬثمار ... العمل اسᙬاس  

 جميع ما نقوم ᗷه اسᙬثمار طوال الوقت 
᠍
  اذا

  لم اسᙬثمار ᘭمشاهدة ف

  ألعاب الفᘭديو اسᙬثمار 

  تقوم ᗷاسᙬثمار وقتك  أيناحذر ولن 

  الوقت لا ᛒساوي المال 

  الوقت أثمن من المال 



 

ᢝ وظᘭفة مقاᗷل الحصول عᣢ المال 
ᡧᣚ يع وقتناᙫوللأسف نحن ن  

  دعنا نرى م من المال ᛒستحق وقتك ؟ 

 كذلك ...  ᗷعمل منقو دعنا 
᠍
  عملᘭة حسابᘭة ᚽسᘭطة ... أعلم انك تكره الحساب و أنا اᘌضا

ᢝ نهاᘌة السنة ان تقوم ᗷعمل 
ᡧᣚ لغ الذي  مليون دولار  1000.000لنقل ان هدفكᘘدهاو اختار المᗫᖁت   

ᢝ اليوم  8انت  تعمل ᚽشᜓل وسᢝᣗ و 
ᡧᣚ ساعات  

ᢝ السنة  وعدد أᘌام
ᡧᣚ يوم  220العمل  

  

8 ×  220 =  1760  

  

ᢝ السنةعᣢ  1000.000قسم 
ᡧᣚ ساعة  1760 عدد الساعات  

ᢝ السنة 
ᡧᣚ عدد ساعات العمل ᣢل سنة وقسمه ع د ان تحققهᗫᖁلغ الذي تᘘم المᘭقم بتقس  

1000.000 ÷  1760 = 𝟓𝟔𝟖. 𝟏𝟖 

ᡧ طوال اليوم نولأننا كᡫᣄᛞ لس ᢕᣌـ  ا اشخاص منتجᗷ ب الرقم ᡧᣆ3ن    

568.18 × 3  =1704.54  

  دولار  1704تᜓلفك من وقتك أي ل ساعة 

 ᣢاء فارغة ... لعب ... مشاهدة تلفاز ... الساعات والساعات عᘭأش ᣢاهدرتها ع ᢝ
ᡨᣎم عدد الساعات ال فكر

 (محرقة الأموال)تطبᘭقات الهاتف ... 

قᘘل ان تلعب الᘘلاي  فكر  ... لمᘭقᘘل مشاهدة ذلك الف فكر بهذا الأسلوب...  من الأن فكر 
  ͑͑͑  ... ستᛳشن

  ᒯل ما أقوم ᗷه الان ᛒستحق دائما  اسأل نفسك
ً
ᢝ الساعة دولار  1704 فعلا

ᡧᣚ؟  

العمل في عدد أيام  ساعات العمل في السنة عدد ساعات العمل في اليوم 
 السنة



 

 ما 
᠍
ᢝ  وتذكر اᘌضا

ᡨᣛم الفᘭاتك"قاله الدكتور إبراهᘭح ᢝ
ᡧᣚ أنها آخر لحظةل لحظة و عش" .  

ᢝ غاᘌة الأهمᘭة ... 
ᡧᣚ أمر آخر 

᠍
 وأᘌضا

ً
ᢝ اسألك سؤالا

ᡧᣎساعد    دعᘻم مرة حاولت ان تعمل و

  ᗷدون ان تتقاᡧᣔ الاجر؟أشخاص 

ᗷ شعرᘻطلب المال علماذا تخجل و ᢝ
ᡧᣚ لدم الراحةᗷ؟من خدمة ما قدمته مقا  

  السᛞب 

م ولا تقدر وقتك ͑͑͑ لان ᡨᣂك لا تح  

ر وقتك ... ياᗷدأ الان بتقد  

 وقتك ᘌᜓلفك الثᢕᣂ من المال 

ᢝ تلك الأمور لا تكن  
ᡧᣚ 

᠍
ᢝ وقتك  كᗫᖁما

ᡧᣚ 
᠍
لا تكن كᗫᖁما  

 
᠍
 أنت لا تتقاᡧᣔ المال فقط من أجلك .. ᗷل من أجلهم أᘌضا

 ذلك ... سᘭكونون أᡵᣂᜧ جدᘌة  سᘭقدرونلأنهم 
᠍
عندما ᘌدفعون المال اᘌضا  

 ᢝ
ᡨᣍتأ ᢝ

ᡨᣎاء ... الᘭالناس لا تقدر الأشᗷ دفعواᘌ حصول عليهاالمال للالمجان لانهم لم يتعبوا ولم  

  ᘭطر كن أنت المس   ... عوامل لإدارة نفسك ووقتكالأᒯم 

ᢝ تعيق -
ᡨᣎك ان توقف جميع الازعاجات الᘭجب علᘌ قكᗫᖁه ... لا تكن  طᘭد الوصول الᗫᖁانت لتحقيق ما ت

ك ل  -الفᛳسبوك  -الواᘻساب  لما استلمت اشعار عᣢسᘭطرة...  ال تحت  ᡨᣂل تᘭمᘌءالا ᢝ
ᡫᣒ  دأᘘالمراسلات  وتᗷ

ᢝ الهاتف ... لساعات دون ان ᘻشعر واضاعة الوقت 
ᡧᣚ د عندما عليها فقط  اطلع... أوقف الإشعاراتᗫᖁأنت  ت 

   لᛳس عندما هم يᗫᖁدون ذلك . ذلك ... 

ᢝ الحدᘌث الذي قد ᘌمتد دون نᘭᙬجة او فائدة لك لا تجᘭب عᣢ الهاتف  -
ᡧᣚ سال ᡨᣂة دون الاسᗷمكنك الإجاᘌ أو)

  ساعات دون نᘭᙬجة) ᘌمكنك عᣢ سᘭᙫل المثال الإجاᗷة عᣢ الهاتف ... ل

ᢝ لتغطيته ᗷـ  -
ᡧᣛكᘌ ... هᗷ د التᜓلمᗫᖁع الذي تᖔدقائق ؟  5أهلا فلان ... هل الموض  

  لاء ...  -
ᢝ مع السلا  -

ᡧᣍالوقت الفلا ᢝ
ᡧᣚ ᢝ ᢔᣍ مكنك الاتصالᘌ  

᠍
  مة. اذا



 

  

 

  

  

  

  

  فن البيع والاقناع 

   



 

  لماذا فن البيع؟

اء... ونᘭᙬجة  ᗷالجهد البيع سواء ᚽشᜓل شخᢝᣕ او عن طᗫᖁق الهاتف لᛳس  ᡫᣄل للᘭالعم ᣢد عᘌوالإلحاح الشد

يهرب العمᘭل منك او ᘌقوم بឝغلاق سماعة الهاتف اذا كنت تحاول البيع   للضغط الشدᘌد والإلحاح

 ᢔᣂالهاتف.  ع  

ف تلك المهارةᗫجب علᘭك ان و  ,هو فن وأسلوبالبيع مهارة  ᡨᣂأي مجال تح ᢝ
ᡧᣚ اذا اردت ان تنجح,  

ᢝ ستحول ما تعلمته اᣠ أموال.  انها 
ᡨᣎدة الᘭالمهارة الوح  

  

  مثال: 

 من الشوكولا  (تلك عملᘭة بيع)
ً
  . عندما تᗫᖁد ان تقنع طفلك ᗷأن ᘌأᝏل التفاح ᗷدلا

  . (تلك عملᘭة بيع)لتلك الوظᘭفةعندما تذهب لمقاᗷلة عمل لتقنع مسؤول التوظᘭف انك الشخص الأᙏسب 

 ... اذا نحن نقوم ᗷعملᘭات  البيع والاق
᠍
  ناع  دائما

ᢝ التارᗫــــخ 
ᡧᣚ اع ᡨᣂالهاتف  أعظم اخ  

ᘌ ᢝمكن ان تصنع منها ثروة اذا عرفت الطᗫᖁقة الصحᘭحة لاستخدامها"
ᡨᣎالهاتف من أقوى الأدوات ال"  

 ... ᢝᣙل مᘭتخ  

ᢝ تقدمها؟  
ᡨᣎف الهاتف لبيع المنتج او الخدمة الᘭم من الوقت والجهد والمال ستوفر اذا استطعت توظ  

 ᢝᣕمتلك هاتف شخᘌ ل فرد ᢝᣠنا الحاᣆع ᢝ
ᡧᣚالان و .... 

ᚽسᛞب  % من رجال البيع الذين حاولوا البيع عᢔᣂ الهاتف استقالوا عن توظᘭف الهاتف لصنع المال95 هناك

  ... وعدم التخطᘭط لما سᘭحدث خلال المᜓالمةالطᗫᖁقة الصحᘭحة عدم معرفة 

ᢝ ذلك.... 
ᡧᣚ 

ً
 ؟ عملᘭة البيع مما تتألفدعنا نتعمق قلᘭلا

ᡧ  تتألف من ᢕᣌسيᛳرئ ᡧ ᢕᣌقسم :   

  . )النفᢝᣓ داخᢝᣢ (القسم الأول الجانب ال . 1

2 .  ᢝ
ᡧᣍالقسم الثا  ᢝ ᢔᣐالجانب الخار : ᡧ ᢕᣌقسم ᣠا 

᠍
 وᗫنقسم اᘌضا

o ح الأسئلةᖁفن ط  

o  اضات ᡨᣂالاع ᣄك  



 

ᢝ انظر اᣠ تلك الشجرة 
ᡨᣎتلك الجوانبتمثل  ال  

  

  

  

  

  

اضات العمᘭل : مهما حاولت من تطᗫᖔر ملاحظة ᡨᣂلاع ᣄح أسئلة وكᖁمن ط ᢝ ᢔᣐة البيع الجانب الخارᘭستطيع تحقيق عملᘻ لن  

 اذا لم تقم  
ً
ᡧ أولا ᢕᣂك ᡨᣂالᗷ  ᣢع ᢝᣓة البيع الجانب النفᘭو الأساس والجذر لعملᒯ لأنه  

 ᢝᣓالجانب النف :  

  وᗫتكون من: هو الأساس و  

ᢝ مصلحة العمᘭل اذا ان المنتج الذي تقدمه علᘭك ان تكون صادق فᘭما تقدمه : الصدق . 1
ᡧᣚ صبᘌ وما

ᢝ المستقᘘل
ᡧᣚ نعكس ضدكᚏل لا تحاول إقناعه لان ذلك سᘭقدم منفعة للعمᘌ شف  لاᙬكᘌ ماᗖاو ر

 . العمᘭل عدم صدقك وᗫــهرب منك

ᡧ من انفسهم ونثق بهم : الثقة ᗷالنفس . 2 ᢕᣌاذا اردت ان تذهب نحن نحب الأشخاص الواثق ᢝᣙل مᘭتخ ..

ᢝ ما ᘌقوله للطبᘭب ( وذلك الطبᘭب لا يوجد لدᘌه ثقه بنفسه
ᡧᣚ لام) لا اظنك سوف  ولاᝣالᗷ يتلعثم

  . تذهب اᣠ ذلك الطبᘭب مرة أخرى
᠍
ᢝ من  عدم الثقة ᗷالنفسوغالᘘا

ᡨᣍانك تفكر أو  عدم المعرفةتأ

منتجك رᗖما ᘻسᛞب له الازعاج ...  وحاولت عرض  عمᘭل ما اذا ذهᘘت اᣠ  مثال:  ᗷطᗫᖁقة خاطئة

 ᢕᣂك التفكᘭقة يتوجب علᗫᖁبتلك الط : ᘌحل مشᜓلة ما  كانه يوجد لدᘭل لدىمنتج سᘭالعم ...  

 والعمᘭل سᘭكون سعᘭد ᗷذلك.  

  ... ما تᙫيع : لا ᘌمكنك ان تᙫيع منتج دون معرفة مزاᘌا وعيوب ومنافعوالثقة ᗷالمنتج المعرفة .3

  تكون وᗫجب ان
᠍
 ᗷالمنتج  اᘌضا

᠍
ᢝ سᘭحصل عليها العمᘭلو واثقا

ᡨᣎالنتائج ال,  ᢝᣗك ان تدرس وتغᘭعل

 جميع جوانب المنتج الذي تقوم بᘭᙫعه. 

 الجانب النفسي

 الجذور 

 طرح الأسئلة

للسيطرة على المرتكز  هو
 الحديث

 كسر اعتراضات العميل

المرحلة الأخيرة قبل إتمام 
 عملية البيع 

الخارجيالجانب   

 بنية الشجرة



 

ᢝ المᜓاسب المادᘌةعدم  .4
ᡧᣚ ᢕᣂوالتفك ᢝᣙة: السᘭالمᜓاسب المالᗷ ᢕᣂالتفكᗷ الأخطاء  لا تقم ᡵᣂᜧوهذا من ا

ᢝ تᗫᖁد  الذي ᘌقع فيها رجال البيع 
ᡨᣎمة الᘭالق ᣢركز ع ᢝᣘالمستوى اللاوا ᣢذلك عᗷ شعرᛳل سᘭلان العم

  . ان تقدمها للعمᘭل

ᢝ الجانب  ᢔᣐالخار :   

  : طᖁح الأسئلة  .1

ᢝ مجرى المحادثة او المᜓالمة الذي سᚏتحᜓم الشخص الذي ᘌقوم ᗷطᖁح الأسئلة هو 
ᡧᣚ  

 %  للعمᘭل80%  من مجمل المحادثة و 20حديثك ᘌجب ان تكون ᙏسᘘة 

  %  من مجل المحادثةᗷ80معᡧᣎ اخر ᘌجب ان تكون مستمع ب سᘘة 

  

2 .  ᣄاضات ك ᡨᣂالاع :  

اء المنتج ولن يوجد لدى  عن طᗫᖁق طᖁح الأسئلة قد تكون ولدت مشاعر الاحتᘭاج للعمᘭل ᡫᣄل

اضات  ᡨᣂل اعᘭجب حلها... مثلالعمᘌ :  

  أنا لست مهتم ͑͑͑  -

  ͑͑͑ نفس المنتج الذي تقدمه ولن ᚽسعر ارخص توجد -

كة - ᡫᣄالᗷ المنتج اوᗷ أنا لا اثق ͑͑͑  

اضات؟  ... فكر  ᡨᣂتلك الاع ᣢمكن ان ترد عᘌ فᘭك   
  المᜓالمة ؟اغلاق  ام انك ستقوم بឝنهاء الحدᘌث؟  او 

20%

80%

Sales

انت

العميل



 

ᢝ نظرة عᣢ مثلث فن البيع 
ᡨᣛال  

  

  

  

  

  

  

  ᢝᣦ ذاتها الهاتف او ᚽشᜓل شخᢝᣕ  سواء عᢔᣂ وخطوات عملᘭة البيع 

 ولن معظم 
ً
  الناس لا تحب ان تᙫيع وتكره البيع اصلا

  

 : ᢝᣦ قةᘭالحق  

ᢝ من الإفلاس ᗷالتأᘭᜧد اذا كنت تكره البيع فأنت 
ᡧᣍتعا    

  

  

  

 العوامل الداخلية

المعرفة...) –الثقة بالنفس  –( الصدق   

 طرح الأسئلة

 –للسيطرة في مجرى المحادثة ( 
 وتوجيه المشاعر)

 كسر الاعتراضات



 

  

  

  

  

  

  

  التاᗷة الإعلانᘭة

   



 

دون الحاجة اᣠ أموال مقبوضة اᣠ  المكتᗖᖔة  التاᗷة الاعلانᘭة ᢝᣦ فن تحᗫᖔل الᝣلمات
  تواجدك 

ᗫت  ᡨᣂذلك المنتج ؟  منتج يوما ما هل اش ᣠالفعل اᗷ شفت انك لا تحتاجᙬᜧعد ذلك اᗖو  

اء منتج ما؟ ᡫᣃ دᗫᖁب انك تᛞسᚽ ضت أموال ᡨᣂهل اق  

 ؟ ولا تعرف السᛞب؟ 
᠍
 ومرارا

᠍
ᢝ ذلك مرارا

ᡧᣚ هل وقعت  

ᢝ عنها الأثᗫᖁاء تلك قوة  التاᗷة الاعلانᘭة ... 
ᡧᣎستغᛒ لا ᢝ

ᡨᣎال  

  ما ᢝᣦ التاᗷة الاعلانᘭة ؟ 

 ᢔᣂة البيع وانما عᘭعملᗷ لتقوم ᢝᣕشᜓل شخᚽ قة متقدمة لفن البيع لا تتطلب تواجدكᗫᖁط ᢝᣦ
ي منتج ما  ᡨᣂشᘻ قة معينة توجه مشاعرك لتجعلكᗫᖁطᗷ ةᗖᖔلمات مكت ...  وقد تكون لست

  . ᗷحاجة اᣠ ذلك المنتج

ات؟  ᡫᣄاء وللᗫᖁللأث 
᠍
   لماذا تلك المهارة مهمة جدا

  عدد من الناس  لأ ᢔᣂᜧلماتك تعطᘭك القدرة عᣢ إᘌصال   لأنها 

 ᢝᣦالفردي ...  و البيع نموذج مطور لفن الاقناعو  
   ᘌ 1:1كون شخص مقاᗷل شخص الاقناع الفردي 

ᢝ التاᗷة الاعلانᘭة ستكون 
ᡧᣚ ألف اما ᣠما اᗖمن شخص ر ᡵᣂᜧاو مليون أو ا   

1:1000 

1:1000.000   

  وᗖتلك الطᗫᖁقة ᘌصنع الأثᗫᖁاء المال حᡨᣎ وᒯم نائمون ... 

 ... ᢝᣙل مᘭتخ  
  عندما ᘌقرأون الرسالة البᘭعᘭة الخاص ᗷك ... 

اء دون الحاجة لتواجدك ... سᘭقومون  ᡫᣄالᗷ    

  )الناس ᗷالمنتج موجود لتقنع ست(انت ل

  عملᘭة بيع اوتوماتᘭكᘭة  ᗷاختصار  ᢝᣦ انت لست موجود لتقوم ᗷعملᘭة البيع 

ᢝ لم ᛒسᘘقك احد اليها  و 
ᡨᣎدة الᗫᖁمجرد وجود تلك الفكرة الفᗷ ظن معظم الناس أنهᘌ ما  هنا

اء ...  ᡵᣂسوف تقوم بتحقيق ال  
ᢝ تلك 

ᡧᣎفكرة متوسطة ... و اعطي ᢝ
ᡧᣎالمهاراتانما اعطي ᗷ صنع آلاف الدولارات منها ... وسأقوم .  



 

 ᢝل مرة ؟لماذا تنجح التاᗷة 
ᡧᣚ ةᘭالاعلان  

  ᡫᣄᛞب أننا كᛞسᚽ ولنحن وذلك ᡧ ᢕᣌسعاطفيᛳ  ... ᡧ ᢕᣌمن تتحᜓم بنا عقلاني ᢝᣦ العاطفة والعاطفةᗷ نتأثر   ...

نقوم و  ᗷطᗫᖁقة معينة ...  يها  علنقوم ᗷالتأثᚽ ᢕᣂشᜓل أوتوماتᢝᣞᘭ عندما  المشاعر تولد الأفعال وتلك العاطفة او 

 ᢝ
ᡨᣛب منطᛞحث عن سᘘالᗷ  عقولنا ᢝ

ᡧᣔ ᡧᣂعض الأمثلة:  لᗷ ...  

  ي ᡨᣂشᘻ سانتᚽك ةالخاص الملاᗷ ...  د فقطᗫᖁسانت لا تᚽل  ملاᘌد الستاᗫᖁشعر  –(انت تᘻ ᢝ
ᡨᣎالماركة ال

ᡧ  فيها ᚽشᜓل جᘭد  ᢕᣂو᚛شᜓل متم ( 

 ي شقة ᡨᣂشᘻ طان وسقف (انت  ... انتᘭــع حᗖد فقط ارᗫᖁيانت لا ت ᡨᣂشᘻ  و الراحة الأمان ᢝ
ᡨᣎو المᜓان ال

 ( ᢔᣂه اطفالك تكᘭد ان ترى فᗫᖁت 

  ستᛳاري ل ᢕᣂارة فᘭي س ᡨᣂشᘻ نما  لأنها انتលعة ( وᗫᣃك  لإرضاءᗷ ة  –الأنا الخاصᘘشبع رغᘻ د انᗫᖁت

ᢝ داخلك
ᡧᣚ ᡧ ᢕᣂالشارع – التم ᢝ

ᡧᣚ اهᘘᙬد اخذ الانᗫᖁت ( 

  ي ᡨᣂشᘻ س انتᛳفون لᘌفون الأ  لأنهالأᘌت اة انك اذا ملᘭعᘭل زرعت برسالتها البᗷكة ا ᡫᣃ ل لانᗷ ) عᣃ

 )  coolانت من أصحاب الطᘘقة العلᘭة انت شخص 

 ᢝ
ᡨᣛب منطᛞس ᣢحث عᘘب العاطفة ... و تᛞسᚽ ي ᡨᣂشᘻ ائك لذلك المنت د عن ومع جميع تلك الأمثلة انت ᡫᣃ ج

ك انه ... مثلا أنا احب الاᘌفون لانه ᗫᣃــــع ͑͑͑   ᢔᣂاخ ᢝ
ᡧᣎد من أجهزة  دعᘌعة  جالسامسونيوجد العدᗫᣄال  

كة سامسونجالاᘌفون الخاص ᗷك ...  ةواضافة اᣠ معلوماتك ... شاش ᡫᣃ من صنع ᢝᣦ  

   تحقق من تلك المعلومة عᣢ جوجلᘌمكنك ال

ات أما ان تكون عᣢ غᢕᣂ دراᘌة بها أو تتجاᒯلها وتظن ان  ᡫᣄمعظم ال ᢝ
ᡨᣎة الᘭة الاعلانᗷتاة الᘭمᒯتلك أ

ᢝ ستحقق أعᣢ المبᘭعات 
ᡨᣎال ᢝᣦ قᗫᖔسᙬحملات ال  

وع  وتᡨᣛᘘ معانᘭة ᡫᣄالإفلاس واغلاق الم ᣠبها الحال ا ᢝᣧأن ي ت ᣠائن اᗖز ᣢللحصول ع   

ᘌ ᢝجب علᘭك ان
ᡨᣎم المهارات الᒯاء وتلك المهارة من أ ᡵᣂتتعلمها اذا اردت تحقيق ال  

لان مهما انت الفكرة الموجودة لدᘌك عظᘭمة اذا لم تكن تعرف كᘭف تقنع الاخᗫᖁن بها 

  ستكون ᗷدون قᘭمة

  



 

  الخاتمة

 تᗫᖁد ان تحقق الحᗫᖁة المالᘭة ... 
ً
  اذا كنت فعلا

 
ً
امات اذا كنت تᗫᖁد ان تقتل الخوف الماᢝᣠ والقلق ... اذا كنت فعلا ᡧ ᡨᣂالال ᢝ

ᡧᣚ ᢕᣂدائم التفك ...  

  التأجᘭل ...  عنتوقف اللوم ...  عنفقط توقف 

ء مالم تقم انت ᗷذلك الا ᢝ
ᡫᣒ ᢕᣂغᘌ ن ذلك لن  

ᢝ الفعل الا ᗷما لقد حلمت 
ᡧᣚ دهᗫᖁة ... حان وقت التطبيق ... ضع ما تᘭافᝣه الᘭن... ف  

  

  وتطᗫᖔر مهاراتك  اᗷدأ ᗷاسᙬثمار وقتك ᗷالتعلم 

  لان ذلك أفضل أنواع الاسᙬثمار 

  لصنع المال اᗷدأ ᗷاستخدام مهاراتك 

  عرفت الطᗫᖁق... الان  

  تمرد عᣢ الحᘭاة 

 واصنع ثروتك  

05/09/2018 

ᗷجᘭجي سᢝᣞ حمودة   

  

  

  

  

  



 

  عن الᝣاتب: 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ᢝᣞجي سᘭجᗷ بولندي  –سوري  حمودة  

  الأجور أعلى يتقاضون الذين الاعلانية الرسائل وكتابة البيع فن في الاستشاريين أفضل من

ً  في العديد من الشركات كرجل بيع عبر الهاتف...   عمل سابقا
ً  التي حققت اعلى المبيعات  كاتب رسائل بيعيه للعديد من الشركات ايضا

 مضارب محترف في أسواق المال العالمية
  وارسو البولندية العاصمة في العقاري للاستثمار ESTATE REAL AMP  شركة صاحب

 

 

www.Amprealestate1.com 

 

 

 

www.Hamodab.com 

 ... ᣢع ᢝ
ᡨᣎعᗷمكنك متاᘌ 

www.facebook.com/HamodaBrze         |          www.instagram.com/hamoda_brz 


